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Erfolg dank klarer Fokussierung auf den Makler

Dialog-Lebensversicherung

Zu den groBten Maklerversicherern am osterrei-
chischen und deutschen Markt zihit die Dialog Le-
bensversicherungs-AG. Das zur Generali-Gruppe
gehorende Unternehmen gilt als der Spezialist fur
die Absicherung biometrischer Risiken.

Hauptproduktplatiformen
sind die Risikolebensversi-
cherung und die Berufsunti-
higkeitsversicherung. Die
Produkte werden ausschlie-
lich iiber freie Vertriebspartner
- Makler, Mehrfachagenten,
Vertriebsorganisationen, Ban-
ken und Sparkassen - vermit-
telt.

In der Risikoversicherung
hat die Dialog schon seit lan-
gem einen guten Namen. Be-
sondere Alleinstellungsmerk-
male sind dic groBe Tarifviel-
fall und das auBergewdhnlich
giinstige Preis-/Leistungsver-
hiltnis, So kann der Makler
aus der Angebotspalette ei-
nen maBgeschneiderten indi-

viduellen Schutz flir seinen:

Kunden bei attraktiven Bei-
tragssitzen entwickeln, Ein-
zigartig im Mark{ 1sl die ver-
bundene Lebensversiche-
rung, bet der in allen Tarifva-
rianten bis zu neun Personen
in einem Vertrag versichert
werden konnen. Dies ermdg-
licht cine ideale Absicherung
von Geschiftsverbindungen
wie in Arztpraxen oder An-
waltskanzleien, wenn einer der
Teilhaber stirbt und die Hin-
terbliebenen ausbezahlt wer-
den miisscn. Die Regelung
iiber verbundene Leben ist
einfacher und vor allem er-
heblich kostenglinstiger als
mehrere Einzelvertriige.

Die private Absicherung
gegen Berufsunfihigkeit wird

auch in Osterreich immer wich-
tiger, da dic stautliche Rente
besonders bei jiingeren Leu-
ten vollig unzurcichend ist
und einschneidende Ande-
rungen in der Sozialgesetzge-
bung wie in Deutschland
kommen werden. Diesen
Markt der Zukunft hat die
Dialeg mit cinem neuen Pro-
dukt besetzt, das in seiner Viel-
falt an Bedingungen, Zusatz-
leistungen und Optionen ein-
zigartig ist, Von den pamhaf-
ten Rating-Agenturen wie
Franke und Bornberg und
Morgen & Morgen erhielt der
Tarif Spitzenbewertungen.
Dem Makler bictet die Dialog
in der Risikoversicherung eine
ratierliche Courtage, in der Be-
rufsunfithigkeitsversicherung
eine AbschluBprovision an.

Bestmogliche
Service-Orientierung
In ihrer strategischen Aus-

richung ist die Dialog klar
auf den Makler fokussiert, Die
Unternehmensdevise ,Kom-

petenz, Schnelligkeit, Flexibi-
litht* bringt dem Vertriebspart-
ner eindeutige Vorteile, Im Un-
ternehmen ist c¢in hohes
Know-how in der Risikobeur-
teilung bei klarer Spezialisie-
rung auf biometrische Risiken
gewachsen, Schnelligkeit wirkt
sich auf die Antragsbearbei-
tung und Policierung aus, Fle-
xibilitdt gewihrlcistet dem
Makler, auf jeden Einzelfall
zugeschnittene  Ldsungen
entwickeln und auch um an-
dere Produkte einen Risiko-
mantel legen zu kénnen. In ih-
rer Service-Bercitschaft hat
die Dialog eine Vorreiterrolle
im Markt Ubernommen.
Angesichts hervorragender
Produkte, bestmdglichen Ser-
vices und klarer strategischer
Fokussicrung kann der Erfolg
nicht ausbleiben. Das Ge-
schift der Dialog cntwickelt
sich geradezu stiirmisch. 20604
konnten Zuwachsraten in der
Stlickzahl von 82,4 %. in der
Versicherungssumme von
96,0 % und im laufenden Jah-
resbeitrag von 96,4 % crzielt
werden. Auch 2005 sind die
Zeichen auf weiteres iber-
durchschnitiliches Wachstum
gestellt, v
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