


VERSICHERUNGEN

rend der zehnjahrigen Abrufphase kon-
nen die unterschiedlichen Leistungs-
varianten Rente, volle Kapitalleistung

oder Teilauszahlungen gewahlt werden.

PENSION-max+ bietet dariiber hinaus
die Moglichkeit, eine private BU-Versi-
cherung einzubinden — angesichts der
restriktiven gesetzlichen Regelungen
bei Erwerbs- oder Berufsunfahigkeit
eine fast schon unabdingbare Absiche-
rung dieses immer grofser werdenden
Lebensrisikos. Dass wir mit unserem
jungsten Kind ins Schwarze getroffen
haben, zeigt Gibrigens die erste Bewer-
tung durch Franke und Bornberg, die
dem Produkt schon vor der Marktein-
fithrung mit FFF das Pradikat ,hervorra-
gend“ verliehen hat.

KURS: Und mit dem nun erweiterten
und abgerundeten Produktportfolio
sieht sich die Dialog zukunftsfest im
Markt aufgestellt?

Burchardi: Zunachst einmal fihlen wir
uns bei unseren rund 14.000 unabhén-
gigen Vertriebspartnern in Deutschland
und Osterreich tief verwurzelt und als
Qualitatsanbieter anerkannt. Das ist
die beste Garantie fiir eine erfolgreiche
Marktbearbeitung und Grundlage fiir
weitere positive Entwicklungen. Denn
der Vorsorgemarkt ist ja keine statische
Veranstaltung —wer sich nicht weiterent-
wickelt und neue Chancen sucht, der
fallt in diesem wettbewerbsintensiven
Umfeld leicht zurlick. Deshalb werden
wir auch den Weg der stetigen Innova-

tion konsequent weitergehen. Unsere
Strategie lasst sich auf eine einfache
Formel bringen: Wir machen nicht alles,
aber das, was wir machen, machen wir
von Herzen und deshalb richtig. Und
wenn ich die grofien gesellschaftlichen
Herausforderungen der Zukunft — viel-
leicht auch schon der Gegenwart — ana-
lysiere, dann sehe ich durchaus noch
Felder,auf denen die Dialog erfolgreich
aktiv werden konnte. So sind beispiels-
weise bei der gesetzlichen Pflegeversi-
cherung die Grenzen der Leistungsfa-
higkeit bereits absehbar oder gar schon
erreicht. Auch das ist ein biometrisches
Risiko,das in den Kompetenzkatalog der
Dialog fallen kénnte.
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