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Dieser Text wird später noch ausgedruckt
werden. Das ist ein Blindtest, der hier steht.
Dieser Text soll noch ersetzt werden. Das ist
ein Blindtext, der hier steht. Dieser Text
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ist ein Blindtest, der hier steht. Dieser Text
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Blindtext, der hier steht. Dieser Text wird
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ausgedruckt werden.
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SCHLAGWORT Das ist ein Blindtext, der hier steht. Spi-
nat ist blau. Das ist ein Blindtext, der hier steht. Spinat ist
blau. Das ist ein Blindtext, der hier steht. Spinat ist blau.

Gesetzliche Altersrente und betriebliche Al-
tersversorgung reichen angesichts der steigenden
Lebenserwartung nicht mehr aus, den gewohnten
Lebensstandard im Alter aufrechtzuerhalten. Intelli-
gente Formen privater Vorsorge sind gefragt, um die
Lücke zu schließen. Ein innovatives Beispiel: PEN-
SION-max, die neue Fondsgebundene Rentenver-
sicherung der Dialog Lebensversicherungs-AG.

Der vernünftigste Weg der privaten Altersvor-
sorge ist die Rente. Sie fließt kontinuierlich und stellt
eine verlässliche Größe für die finanzielle Ausge-
staltung des dritten Lebensabschnitts dar. Zwei Kri-
terien sollten bei der Planung ausschlaggebend
sein: Hohe Ablaufleistung und Rentengarantie.

PENSION-max führt beides zusammen. Der
Kunde partizipiert an den Chancen der Wertpapier-
märkte und sichert sein persönliches Langlebig-
keitsrisiko ab. Da die Dialog-Produkte ausschließ-
lich über Makler vermittelt werden, steht am Anfang
dessen kompetente Beratung über die Anlagestra-
tegie. Entsprechend der Risikoklasse seines Kunden
stellt der Vermittler das Portfolio zusammen. Zur
Auswahl stehen vier top-geratete Dachfonds und 15

Einzelfonds renommierter Anbieter wie DWS, Tem-
pleton, Threadneedle, Credit Suisse oder Nordea. Die
Qualität der Anbieter und Titel bietet die Gewähr für
eine starke Fonds-Performance, so dass die Spar-
phase mit einer hohen Ablaufleistung abschließt.

Aus der Ablaufleistung generiert sich die Ren-
te. Hier setzt die Dialog mit einem Rentengarantie-
faktor an, der an der Spitze des Marktangebots liegt.
Er gewährleistet, dass aus der hohen Ablaufleistung
die höchstmögliche Rente entsteht. So wird das Spar-
ziel des Kunden, im Alter über eine hohe und siche-
re Rente zu verfügen, in optimaler Weise realisiert.

Sicherheitsorientierte Kunden können als Op-
tionen die Todesfallleistung einschließen oder eine
Beitragsgarantie wählen. Bei letzterer steht dem
Kunden unabhängig von der tatsächlichen Wertent-
wicklung der Fonds garantiert mindestens die Sum-
me seiner eingezahlten Beiträge am Ende der Auf-
schubdauer zur Verfügung. Darüber hinaus erhält er
den über die Beitragssumme hinausgehenden Wert
seines angesammelten Fondsvermögens. Mit den
Kunden, die im höheren Lebensalter eine konserva-
tive Anlagestrategie bevorzugen, kann ein kosten-

freies Ablaufmanagement vereinbart werden. Fünf
Jahre vor Ablauf wird der Aktienfondsanteil sukzes-
sive in Renten- und Geldmarktfonds umgeschichtet.
Zusätzlich kann in der Variante PENSION-max+ eine
Berufsunfähigkeitszusatzversicherung in die Fonds-
police eingeschlossen werden. Weitere Informatio-
nen unter: www.dialog-leben.de

Altersvorsorge

Fondsgebundene Rentenversicherung mit Garantie

SICHERHEIT Rüdiger R. Burchardi, Vorstand der Dia-
log Lebensversicherung: „Unsere Fondspolice mit Ga-
rantie sichert eine hohe Altersrente.“
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