,Geht nicht — gibt’s nicht!”

Dialog bringt Erwerbsunfahigkeitsversicherung auf den Markt

Die Dialog, der fiihrende Spezialver-
sicherer fiir biometrische Risiken, scharft
ihr Profil. Sie erweitert ihr bisheriges
Produktspektrum aus Risikolebensver-
sicherungen und Berufsunfahigkeitsver-
sicherungen und bietet seit neuestem
auch Erwerbsunfahigkeitsversicherungen
an - in Form einer selbstdandigen Versiche-
rung (SEU) oder einer Zusatzversicherung
(EVZ).

Berufsunfdhigkeitsversicherungen  geho-
ren seit langem schon zur Kernprofession
der Dialog. Die von den namhaften Rating-
Agenturen, Finanztest und Focus Money mit
Bestnoten ausgezeichneten Tarife bieten
einen idealen Schutz beim Verlust der Fahig-
keit, den bisherigen Beruf weiter auszutiben.
Der Komfort-Tarif SBU-professional verfiigt
neben einem hervorragenden Bedingungs-
werk Uber zahlreiche zuwdhlbare Optionen
fir den anspruchsvollen Kunden, der alters-
abhangig und damit risikoadaquat jahrlich
neu kalkulierte Tarif SBU-start erdffnet ins-
besondere jungen Familien und Berufsein-
steigern die Moglichkeit, einen hochwerti-
gen Versicherungsschutz zu einem &duferst
glinstigen Preis-/Leistungsverhdltnis zu er-
halten.

Sicherheit auch im Fall der Fille:
SEU-protect®

Im Gegensatz zur Berufsunfahigkeit be-
steht bei der Erwerbsunfahigkeit das
durch korperliche oder geistige
Leiden bedingte vollstéandige
Unvermdgen, durch Arbeit
den Lebensunterhalt zu ver-
dienen. Der Gesetzgeber hat
flir diesen Fall der sog. vollen
Erwerbsminderung eine fi-
nanzielle Absicherung vorge-
sehen,derenHdéhelediglichrd.
30 Prozent des sozialversiche-
rungspflichtigen  Einkommens
betragt. Und junge Menschen mit
einer Beitragszahlungsdauervon weni-
ger als flinf Jahren haben tGberhaupt keinen
Anspruch. Der Sozialfall ist vorprogrammiert!
Hilfe bietet hier eine private Erwerbsunfahig-
keitsversicherung, mit der der Versicherungs-
nehmer auch fiir den Fall der Falle Vorsorge
trifft. Voraussetzung fiir die Leistung ist,
dass der Versicherte aufgrund korperlicher
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oder geistiger Leiden nicht mehr in der Lage
ist, mehr als drei Stunden pro Tag einer Er-
werbstatigkeit nachzugehen. Die Leistung
aus der Erwerbsunfahigkeitsversicherung gilt
auch im Falle der Pflegebediirftigkeit ab drei
Pflegepunkten. Die neue SEU-protect® der
Dialog stellt eine preiswerte und damit fur
jedermann bezahlbare Basisabsicherung dar,
die unabhangig vom Gesetzgeber die finan-
zielle Existenz sichert.

Geht nicht, gibt’s nicht

Dariliber hinaus gibt es Falle, in denen der Ab-
schluss einer Berufsunfahigkeitsversicherung
nicht maoglich ist oder aus anderen Griinden
kaum infrage kommt:

» Der Berufist, z.B. wegen seines hohen
Gefahrdungspotenzials, nicht versicherbar.

» Es besteht eine gesundheitliche Vorbelas-
tung.

» Der Versicherungsnehmer ist in einer so
hohen Berufsgruppe einzustufen, dass die
BU-Pramie fir ihn nicht mehr erschwing-
lich ist.

» Der Versicherungsnehmer wiinscht ledig-
lich eine preiswerte Basisabsicherung.

Entsprechend dem Motto ,Geht nicht - gibt’s
nicht”, hat die Dialog auch fir diese Falle mit
ihrem neuen Produkt tiberzeugende L6sun-
gen entwickelt. Die Hirden fir die Versicher-
barkeit des Einzelnen liegen tiefer als bei der

BU, nahezu jeder Beruf ist versicherbar. Die
Basisabsicherung ist so glinstig, dass sie sich
jeder leisten kann.

Sieht gute Marktchancen fiir SEU-protect®.
Vertriebsdirektor Christian Bues

Weitere Vorteile von SEU-protect® sind die
Nachversicherungsgarantie ohne erneute
Gesundheitspriifung, die Moéglichkeit, eine
Dynamik zum Ausgleich des Inflationsrisi-
kos zu vereinbaren, oder der Verzicht auf
eine Beitragserh6hung, wenn sich wahrend
der Laufzeit das personliche Risiko des
Versicherten, z.B. durch Berufswech-

sel, erhoht. Des Weiteren kdnnen
wichtige Optionen in die Police

eingeschlossen werden. Sie be-
—_—

—_— treffen eine Rentendynamik im
= Leistungsfall, eine Einmalhilfe
-E_«D als finanzielle Unterstiitzung in
.,-"!:"-.' Hoéhe einer Jahresrente (wichtig

\‘{? z.B. beim behindertengerech-
ten Umbau der Wohnung) oder
den Verzicht des Versicherers auf
das Recht zur Beitragserh6hung

nach § 163 VVG.

Christian Bues, Dialog-Vertriebsdirektor fir
Deutschland-Nord, sieht gute Marktchancen
fur das neue Produkt: ,Jetzt sind auch Perso-
nengruppen versicherbar, die bisher kaum
eine Chance in der BU hatten. SEU-protect®
stellt eine perfekte Basisabsicherung dar, die
fur jedermann bezahlbar ist.”



