Die Dialog Lebensversicherungs-AG (www.dialog-
leben.de) hat ihr Produktportfolio um eine Erwerbsunfihig-
keits (EU)-Versicherung erweitert. Fast jeder vierte Arbeit-
nehmer scheidet heute aus gesundheitlichen Griinden vor-
zeitig aus dem Berufsleben aus, eine gesetzliche Absicherung
existiert schon seit Jahren nicht mehr. Nicht fiir alle Versi-
cherten kommt einer BU-Versicherung infrage. Die neue
SEU-protect stellt ein Angebot flir alle Berufsgruppen dar,
die eine BU-Versicherung entweder gar nicht oder zu kaum
bezahlbaren Pramien erhalten kénnten. Hierzu gehoren Ri-
sikogruppen wie etwa Piloten, Artisten, Profisportler, Mau-
rer oder Baletttinzer sowie Personen mit gesundheitlichen
Vorbelastungen. Auch Menschen, die lediglich eine preis-
werte Basisabsicherung wiinschen, gehoéren zur Zielgruppe
der EU-Versicherung.

Voraussetzung fiir die Leistung des Dialog-Produkts ist,
dass der Versicherungsnehmer infolge Krankheit, Kérperver-
letzung oder mehr als altersbedingten Krafteverfalls nicht
mehr in der Lage ist, mindestens drei Stunden pro Tag einer
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Erwerbsfihigkeit
nachzugehen. Die
Leistung aus der
EU-Versicherung
gilt auch im Falle
der Pflegebediirf-
tigkeit ab drei Pfle-
gepunkten. Der
Augsburger Maklerversicherer weist darauf hin, dass verschie-
dene Optionen vereinbart werden kénnen: beispielsweise
eine Rentendynamik im Leistungsfall oder eine Einmalhilfe
als finanzielle Unterstlitzung in Hohe einer Jahresrente. Dies
ist wichtig beim behindertengerechten Umbau einer Woh-
nung. Weitere Vorteile sind laut Anbieter eine Nachversiche-
rungsgarantie ohne erneute Gesundheitspriifung, die Mog-
lichkeit eine Dynamik zum Ausgleich des Inflationsrisikos zu
vereinbaren, oder der Verzicht auf eine Beitragsanhebung,
wenn sich wahrend der Laufzeit das personliche Risiko des
Versicherten, etwa durch Berufswechsel, erhoht.

www.versicherungsmagazin.de
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